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Le tasse non frenano
il private insurance

E indicato per il passaggio generazionale,
per patrimoni medio-grandi (da 1 a 5 milioni)

di Federica Pezzatti

% introduzione della tassazione delle
* plusvalenze sulle polizze anche in
. caso di decesso, norma scritta nel
decretodiStabilita, non dovrebbe fare dimi-
nuire I'appeal del private insurance. «Indi-
pendentemente dalle agevolazioni fiscali
delle polizze, pur sempre valide anche seal-
cune sonostate messe indiscussione recen-
temente dai nuovi provvedimenti legislati-
vi, il private insurance resta uno strumento
valido per la pianificazione dell’asse eredi-
tario-spiega Roberto Miraglia, responsabi-
le dei prodotti d’investimento per I'Ttalia di
WY@ Anche grazieallasuaflessibili-
ta gestionale e alla facilita di personalizza-
zione. E indicato infatti per il passaggio ge-
nerazionale per patrimoni medio grandida
1a5milioni e anche oltre. Quando invece la
situazione & complessa e gli asset superano
i30-50 milioni si passaad altri strumenti co-
me per esempioi trust. Sipensiallavelocita
dell’erogazione del flusso quando avviene
I'evento. Con la polizzala liquidazione av-
viene nel giro di qualche settimana, tempi
molto pilt lunghi sono necessari per poter
usufruire dei beni ereditati».

Anche le altre variazioni normative di
cuisi sente parlare come i nuovi progetti di
revisione dell'imposta di successione, con
la possibilita di abbassamento della soglia
di esenzione non dovrebbero penalizza il
privateinsurance, anzi. A meno che nonsal-
ti I'esenzione attualmente prevista per le
polizze legate al rischio demografico, or-
mai gli addetti del settore sanno che & me-
glio non fare promesse ai clienti sul fronte
delFisco. «Lanovitadellatassasulle plusva-
lenze incassate dai beneficiari ha sorpreso
pilt di un operatore del settore ma pareva
giustoalivello diequita sociale, sottolinea
Lorenzo Stipulante, Country Manager per
I'Ttaliadi Farad International -. Accolgo po-

sitivamente questo annuncio perche dacer-
tezze sul futuro e permette unapianificazio-
nefiscale piltaccurata. Insommapotevaan-
dare peggio». Nuovi flussi per il private in-
surance potrebbero arrivare dalla volun-
tary disclosure. Non a caso Farad uno dei
principali operatori di settore, basato in
Lussemburgo con sede anche in Italia, sta
realizzando a Ginevra e Zurigodegliincon-
triper 'industriabancariaelveticaper spie-
gare come conservare i clienti italiani po-
tenzialmente interessatial nuovo provvedi-
mento di regolarizzazione. Presenti esperti
avvocati e consulentilegali (comelo Studio
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La liquidazione di norma
avviene nel giro di 15 giorni,
tempi molto pit lunghi
Sono necessari per poter
usufruire dei beni ereditati

Maisto). Le polizze infatti potrebbero esse-
re la chiave divolta per le banche elvetiche.
Agevolano la detenzione di capitali all’este-
ro: gli asset, con il contratto di assicurazio-
ne sulla Vita, possono essere mantenuti
all’estero con unsoggetto,lacompagniaas-
sicurativa che funge da sostituto d’imposta.
«Le banche svizzere stanno mostrando un
grande interesse - spiega Stipulante di Fa-
rad, che a dicembre dovrebbe organizzare
un altro incontro a Milano - L'uso della po-
lizza permette di evitare complicazioni del
monitoraggio fiscale come avere obbligo di-
chiarativo, sottoporsiaIvafe e portareired-
diti da capitale e diversi in dichiarazione
conil rischio di sbagliare. Con la polizza fa
tutto I'assicurazione e la societa fiducia-
ria», concludono daFarad.
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